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Agricoltura e credito
Il dialogo continua...

Agronomi a convegno: le strategie d'impresa per rimanere al passo con i tempi

o MICOLA ARRIGOMNI

B CREMOMA Acoessoal credi
to e possibilita di concorrere a
finanziamentisonostati i tenmi
affrontati nell ambitodelcon
vegno ‘ Agribusiness, inter
mediazione creditizia in agri
coltura’. Si & trattatodi uncon
fronto franco sulle necessita
per le aziende agricole di met
tersi 2l passo per dialogare con
gli istituti bancari e avere o
casioni di investimento e svi
luppo.

A sottolineare I'urgenza diun
cambio di prospettiva e di
arione & stato Emanuele Cabi
ni, presidente dell'Ordine dei
Dottori agronomi e forestali di
Cremona. Ha osservato: =La
settimana scorsa abbiamo af
fromt atoquesti Lemi inun cor
soonline esulla piattatorma
c'erano pit di 150 iscritti - ha
spiegato —. [l nostro rolo cre
do debba tenere conto di que
5te nuove esigenze che attra
versano il mondo dell’agricol
marae.

Alessio Pedrana, presidente
del Collegio interprovinciale
deiPeritiag aridi Brescia, Cre
mona, Mantova, e Sondrio, ha
sottolineatocome L attenzione

alla sostenibilitd in ambito
agricolo non si leghi «solo al
contesto ambientale € 5ociale,
ma anche a quello economico.
In un contestodi mercati sem
prepiusfidanti - haagrmnto
&éimportante avere gli stru
menti e le conoscenti adeguati
per stare al passo ed essere
competitivi E questo vale an
cheperil nostrorolodi tecni
Ciw.

Ezio Casali, presidente del

Collegio provinciale Agrotec
nici e agrotecnici laureati di
Cremona, ha rimarcato =1'im
portanza di incontri come
guesti che permet tono alle
aziende e a noi tecnici di stare
alpassoconitempie diattrez
ZATCier e ssere Compe titivi sul
mercato e poter ac cedere a fi
nanziamentie creditipressole
banches.

Dopoi salutiistituzionali, sono
intervenuti Vitaliano Fiorillo,

ceodi PTS Agribusiness, cheha
affrontato il tema ‘Levohizio
nedel credito in agricoltura:
impatti e opportunita’, e Ma
rianna Lo Zoppo, manager di
PTS Agribusiness, con l'inter
vento ‘Ilrmolodei professioni
sti nell'intermediazione cre
ditizia’.

«lamaggiorparte delle azien
de sono societa individuoali,
pochissime sono srl — ha os
servato Fiorillo nel suo inter

vento —. Cid permette alle
ariende di non dover produrre
unbilancio, pur tenendo conto
di costi, ricavi e investimenti.
Cid un tempo appariva come
una comaoddita, ora questa li
berta di produrre e formaliz
Zare o meno un bilancio si ri
torce contro leaziende agrico
le Lebanche hannobisogno di
una estrema leggibilita delle
realta cui concedere crediti, al
tempostessogliistitati bancari

SON0 Sempre pil soggettia
norme e vincoli. Molto spesso,
quando riceviamo la richiesta
diconsulenze inanziarie, la
prima cosa da fare & cercare di
far dialogare due realta che
parlano lingo aggi diversissimi
€ appartengono, apparente
mente, 3 mondi distanti=-. Ec
co, I'incontr odi ieri ha cercato
con efficacia di avvicinare il
mondo delle aziende agricole
almodus pensandi delle realta
bancarie. Ha osservato Fioril
lo: «Le aziende devono matu
rare 1una Consapevolezza eco
nomica e fi
nanziaria,
ampliare il
ruclodel
consulente
tecnico, o
struire sira
tegie a lungo
termine, in
traprendere
percorsi di
sostenibilita,
rivedere I'as
settosocieta
rio e pensare
anche di
aprire il capi
tale a opera
Loriprivatis.
Marianna Lo
Zoppo ha
MOsLrato o
Mesi possano
spacchettare
i dati economici di un azienda
e come, andando a inter rogare
Ccosti, ricavi e cont ributi, si
possa costruire differenti linee
di business che permettano di
avere sotto controllo la realta
aziendale miaancheprogettare
azioni futire = Una cosa écer
ta: con I'incontro diieri la pos
sibilita didialogo fra agricoltu
rae intermediari creditizi sié
fatta piliche concreta.
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